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FICHE PEDAGOGIQUE FORMATION OMNES 
 

Intitulé Comment attirer de nouveaux clients ? 

Organisateur OMNES 

Public visé Naturopathes adhérents, non adhérents, autres  

Durée  1 jour 

Pré-requis  Avoir déjà lancé son activité de naturopathe. 

Formateur animateur 

Nom, prénom 

Présentation cursus 

Sandrine Mille 

Linkedin : https://www.linkedin.com/in/sandrinemille/ 

Site Internet : https://sandrinemille.fr/ 

• Bac + 5 Gestion, spécialisation marketing (IAE Paris Sorbonne – 

Master 2 Marketing & pratiques commerciales) 

• 7 ans Responsable Marketing et Communication en France et à 

l’étranger (Chine, Shanghai) 

• 7 ans Entrepreneure bien-être, aromatologue avec Millescence (box 

et bijoux aux huiles essentielles) 

• Depuis 2 ans, Formatrice SEO (référencement naturel) pour les 

praticiens bien-être dans le Nord de la France pour le compte de 

Sogood Santé.  

 

Objectifs de la formation Objectifs 

• Découvrir les bons outils pour obtenir plus de rdv 

• Appréhender les règles d’or et astuces pour gagner en visibilité 

• Définir sa stratégie de communication  

 

Déroulement pédagogique    Plan du cours 
 
Introduction 

• Les différents types et outils de communication  

Print, Digital, Relation presse, Events, Relation publique 

• Etat des lieux de la communication (digitalisation) 

« Lorsqu’ils recherchent une entreprise locale, regarder sur Internet 

sera le premier réflexe de 97% des consommateurs » (Source : 

Hubspot) 

 

I Actions locales 

• GMB 

Pourquoi GMB est si important pour ton activité ? Optimiser son 

compte GMB pour être dans les 3 premières positions. Process 

interne à mettre en place. 

• Site Internet 

https://www.linkedin.com/in/sandrinemille/
https://sandrinemille.fr/
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Le pouvoir des mots-clefs pour gagner en visibilité sur le web. Capter 

le visiteur pour créer un lien et provoquer de futurs rdv. Savoir tisser 

sa toile et ne pas rester seul pour booster son référencement.  

• Sites partenaires (plateformes de RDV) 

Bonne ou mauvaise idée ? Choisir sa plateforme. 

 

Mais il ne faut pas oublier la puissance du terrain 

• Partenariats 

Quels types de partenariats mettre en place ? Avec qui ? Dans quel 

but ?  

• Communiqué de presse 

Pourquoi rédiger un communiqué de presse ? Comment le rédiger ?  

 

II Actions nationales 

 

• Réseaux sociaux (plutôt national que local) 

Choisir les bons réseaux sociaux par rapport à sa cible. Savoir 

communiquer & ne jamais être à court d’idées. Planifier son contenu 

tout en collant à l’actualité. Automatiser ses publications pour 

gagner du temps  

• Blog 

Pourquoi avoir un blog ? Comment optimiser son blog ? Comment 

attirer plus de visiteurs (Pinterest) ?  

 

Conclusion : définir sa stratégie de communication 

• Quelle est ma cible ? 

• Quelles sont mes forces et envies ? 

• Choisir les bons outils pour SON activité 

• Planifier son année 

 

Moyens pédagogiques Formation en ligne via Zoom 

Présentation Powerpoint 

Exercices sur divers outils (partage d’écran) 

 

 

Méthode d’évaluation des 

acquis 

• Feuille d’émargement  

• Questionnaire d’évaluation rempli par les participants à l’issue de la 

formation 

 

Informations 

complémentaires  

 

 
 

 


