
Responsable Commercialisation Bois Résineux H/F (Ref.
2021-2094)

Statut de l'offre  Publiée
Date de première mise en ligne  18/10/2021
Date de dernière publication  18/10/2021
Date de dernière mise à jour  18/10/2021
Domaines métiers  COMMERCE DU BOIS / COMMERCE DES SERVICES
Emploi Repère  Responsable de mission commerciale bois et service
Nombre de places  1
Etablissement  ONF
DG / DT / DR  Direction territoriale Grand Est
Agences / Directions  Direction territoriale Grand Est
Service  Mission Commercialisation Bois et Services
Niveau d'études  Bac+5
Type de contrat  CDI
Niveau Professionnel  Cadre
Niveau d'expérience  Confirmé
Mobilité du poste  Région
Région  Alsace
Département  BAS RHIN (67)
Ville  STRASBOURG (67200)
Créateur de l'offre  L-HUILLIER Sandrine
Manager  HIRSCH Michèle

Présentation de l'entreprise

Acteur majeur de la filière forêt-bois, l’Office national des forêts (ONF), établissement public à caractère industriel et commercial, rassemble
plus de 9 000 professionnels. En Métropole et en Outre-mer, l’ONF gère près de 11 millions d’hectares de forêts publiques appartenant à
l’État et aux collectivités territoriales.

L’Office National des Forêts Grand Est recrute pour son service commercial régional, sous la forme d’un CDI de droit privé, un responsable de la
commercialisation pour le bois d’œuvre résineux. L’ONF Grand Est gère 60% de la forêt du territoire (1 110 000 ha) et commercialise 5 millions
de m3 de bois (dont environ 1 million de bois d’œuvre résineux).



Descriptif du poste

Missions et activités principales :

Ce responsable, sous l’autorité du Responsable commercial Grand Est est chargé de la définition et du suivi de l’application de la stratégie
commerciale pour les produits bois d’œuvre résineux (volumes proposés, tarification des bois, etc.). Pour cela il s’appuiera sur un réseau de
commerciaux de 13 agences territoriales de l’ONF qu’il contribue à animer, et sur un commercial qui lui est directement rattaché.

Il est chargé de l’organisation des ventes de bois sur pied et de la mobilisation des bois qui seront vendus façonnés. Il participe à l’animation des
ventes par concurrence (site ventesdebois.onf.fr). Il prépare les offres commerciales des bois qui seront livrés en contrat d’approvisionnement,
en pilote les négociations et en supervise la réalisation. Il est responsable de certains contrats d’approvisionnement dont il pilote les livraisons et
assure la relation client.

Lieu d'embauche : Strasbourg (67)

Rémunération brute annuelle : 40 K€ à négocier selon expérience

Forfait jour : 39h/semaine + RTT

Démarrage du contrat : dès que possible

Mutuelle

Profil recherché

Le candidat devra connaître le bois et ses marchés, avoir un goût prononcé pour l’animation et la négociation et faire preuve de qualités
relationnelles et de sens commercial. Il devra être à l’aise avec l’informatique et acquérir une bonne compétence dans les logiciels métiers. Une
expérience dans le domaine du commerce du bois serait appréciée. Le salaire sera fonction de l’expérience du candidat.

Renseignements : Frédéric Lévy, 06 18 93 61 22, frederic.levy@onf.fr

Permis B obligatoire : Déplacements fréquents sur tout le territoire de l'ONF Grand Est
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