
 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 

 

 

 

Le Programme Educatif Fédéral engage le club à développer des actions 
auprès de tous les jeunes licenciés du club sur des thèmes précis. La santé : 
adopter une hygiène de vie saine et sportive. Engagement citoyen : sensibiliser 

 

les licenciés(es) aux enjeux sociétaux. L’environnement : la lutte contre le réchauffement 
climatique et la promotion des bonnes pratiques. Le fair-play : entretenir et promouvoir l’esprit 
fair-play sur mais également autour des terrains. Les règles du jeu et l’arbitrage : il est 
indispensable pour tous, de connaître et de maîtriser les règles du jeu et primordial de 
comprendre le rôle de l’arbitre. La culture foot : faire découvrir et bien connaître le club, son 
histoire, son actualité, et la manière d’appréhender la dimension collective de l’activité du club. 

 

Pour remplir cette mission et porter ces valeurs auprès des jeunes licenciés, le club a décidé 

d’engager un service civique. Il a pour tâche de développer sur le terrain les thèmes du PEF tout 

au long de la saison sportive. Dylan Lopes y consacre tout le temps nécessaire avec enthousiasme. 
FOOT Infos – Dylan, tes interventions sont-elles fréquentes et auprès de quelles catégories ? 

‘’ Je m’adresse aux jeunes des U6 aux U18, garçons et filles, pendant un quart d’heure au cours d’une 

séance d’entrainement ou lors des stages pour développer un des thèmes.  Mon intervention, 

programmée avec les coachs se déroule de façon ludique tel que le jeu ballon béret ou à travers un jeu de 

questions/réponses ou encore en forme de biathlon pour ce qui concerne les règles du jeu et l’arbitrage. 

J’ai déjà mené 19 séances depuis le début de la saison et ce n’est pas fini ! Au-delà du PEF, j’interviens 

également dans l’animation périscolaire ‘’Temps de la Ville’’ auprès des écoles de Saint-Nicolas, André 

Rossignol et de l’institution Saint-Martial. En lien étroit avec les éducateurs spécialisés, j’anime, une 

activité ‘’foot adapté’’ à l’IME des Jaumes et au foyer occupationnel l’Odyssée. Enfin, dans un autre 

registre, je m’occupe des U18 en tant que coach bénévole. Mon emploi du temps foot est bien rempli !’’                                                                                                                                                                                                      

Foot Infos -Tes interventions concernant le PEF seront également dirigées vers les séniors ?   

‘’Non, ce sont des actions pour les jeunes de l’école de foot, pas pour les séniors.’’                                                                                                           

FOOT infos -Tu as l’intention de faire évoluer cette mission et la poursuivre la saison prochaine ?  

‘’Il est important d'inclure le PEF chaque saison. Poursuivre cette mission en la faisant évoluer, bien sûr, 

que je suis partant ! ‘’.  
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Championnat régional U 18 R2 – L.F.N.A - 11ème journée 

 
 

 

 
 

 

LE PARRAIN 
DU 

WEEK – END  
 

 
 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

                 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 : 05 49 84 08 40 
www.e-leclerc.com/montmorillon 

 

 



 

 

 

CHAUSSURES - MAROQUINERIE – BAGAGES 
HOMME – FEMME – ENFANT – BEBE – SPORT 

30 Bd de Strasbourg – 86500 MONTMORILLON 

 : 05 49 91 01 01 
Ouverture le lundi de 15 à 19h. 

Du mardi au samedi 
De 9h30 à 12h30 et de 14h30 à 19h 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

 
 

LIVRAISON et INSTALLATION GRATUITE 

Philippe Santier  
33 Grand Rue - MONTMORILLON 

 : 05 49 91 00 88 

 

 
L’école de foot de l’Uesm avec ses éducateurs diplômés et sa structure bien en place est connue et 
reconnue dans la sphère du foot régional. Loin du simple enseignement de la pratique du football 
pour les plus jeunes, les dirigeants ont conclu la signature d’une convention pour un accueillir en 
stage Lou Servouze, dans le cadre de sa formation en alternance ayant pour objectif l’obtention 
d’un BTS négociation et digitalisation de la relation client (disons ‘’relation partenaire’’ pour le 
club.) Le programme est précis : savoirs, savoir-faire, et savoir-être pour l’animation du réseau de 
partenaires ; sélection et constitution de réseaux de partenaires, d’apporteurs d’affaires et de 
prescripteurs ; animation, développement de la taille du réseau ; etc… Pour les dirigeants de 
l’Uesm, soucieux d’être acteurs de la formation professionnelle des jeunes, c’est aussi une 
opportunité de renforcer son pôle relations partenaires, du 1er février jusqu’au 31 mars. 

 

Lou Servouze (18 ans) - Arrière latérale équipe féminine 2. 
Etudiante BTS en alternance – Groupe A.F.C - Saint Benoît. 

FOOT Infos – Parles-nous de tes premières actions et de leur objectif. 

‘’Ma mission va être d’entrer en contact avec des partenaires ou de 
futurs partenaires du club. J’ai choisi Beauty Success et les Ets 
Maisonnier. Ces deux entreprises ont été des partenaires actifs il y a 
quelques saisons. Beauty Success, encore un peu. Les Ets Maisonnier, 
plus du tout. Lors du premier entretien je vais présenter le club qui a 
beaucoup évolué ces dernières années et qui va plus loin que la simple 
formation à la pratique du foot avec des actions tel que le P.E.F.  

Puis faire des propositions concrètes sur les différentes possibilités de partenariat pour soutenir 
l’association au travers de différents supports. En ce qui concerne Beauty Sucess qui a participé 
au calendrier 2022, je me suis fixé un objectif simple avec plusieurs scénarios : être partenaire 
un week-end pour deux matchs à Jean Ranger, l’équipe fanion le samedi soir et une des équipes 
féminines le dimanche après-midi. Mettre en avant Beauty Success sur nos réseaux sociaux. 
Faire valoir la distribution d’échantillons pour faire mieux connaitre les produits commercialisés 
au magasin. Pour les Ets Maisonnier, dans l’attente du rendez-vous prévu début mars, je vais 
préparer une approche « commerciale » que j’espère convaincante.’’ 

 

 

 
 

 

 

 
 

 
10 % de REMISE sur présentation du flyer 

 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 
 

 
 

 

 
 

Les Reolants – Av. de l’Europe 
MONTMORILLON 

  

 


