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Vos intervenants Axa
Jo COURTOIS ( En présentiel)

Jean-Marc SCHUHLER ( En visio)
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AXA Épargne et
Protection

3 900 femmes
et hommes

2 300 conseillers commerciaux

et 1 600 mandataires d’assurance

3,9 milliards d’€

de chiffre d’affaires
en 2021

1 million

de clients 
particuliers
et professionnels 
en France

RÉSEAU
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ORGANISATIO
N

DÉMARCHE
COMMERCIALE

IDENTITÉ
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1er réseau

de distribution 
en assurance-
vie, au sein du 
groupe AXA
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au service de nos clients

1er réseau salarié dans
le secteur de l’assurance
en France

maillage ancrage

une forte proximité avec 
l'ensemble des clients
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spécialisée

clientèle cible précise : TNS, 
professions libérales, chefs d’entreprise, 
cadres supérieurs, seniors

Prévoyance, Santé, Epargne et Retraite

forte expertise
sur la protection sociale patrimoniale
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Réseau AEP, l’empathie au cœur, l’exigence en tête.

Une Identité AEP

Accompagner 
au-delà de vendre

Ce qu’on fait

Un réseau de ‘faiseurs’, dans 

l’action, pragmatique et innovant, 

et une complémentarité de 

compétences au service des 

autres.

A travers son professionnalisme,

c’est le conseiller qui donne tout

son sens aux outils et aux offres de

pointe.

Pourquoi on le fait

Parce que notre mission, 
c’est de vous protéger

Un réseau ‘de proximité’ qui

comprend les vies et qui les

protège.

Un conseil avec du bon sens, 

qui sait les réalités et donc
les enjeux de chacun.

Au plus près des clients.

On le fait côte-à-côte, 
pas face-à-face

Comment on le fait

Un réseau avec un caractère 

incarné, « terrien » et des

valeurs d’entraide et de

sincérité.

Un conseiller et un
mandataire à l’écoute et

réactifs, dans

la durée, qui s'adaptent aux 

besoins aux besoins du client. 

Deux véritables partenaires

de vie.
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La sécurité Sociale des 
Independants
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Vos questions...?
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Merci !


