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Le déroulement d’un partenariat




/YO Le processus de mise en place

ALPES SUPPLY CHAIN

Demande de Validation de l'intérét

partenariat du partenariat

eLe CA se réunit et
échange sur l'intérét
du partenariat.

ePas de concurrence
entre les partenaires
e Vérification des
valeurs du futur
partenaire.
eValidation a la
majorité

eRencontre toutes les
2 semaines

eDepuis le site
internet ou par tout
autre contact
ePrésentation des
motivations

e Type de partenariat
(ponctuel ou
permanent)
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Processus d’adhésion

eSignature Charte
partenariat

eContact du partenaire a
fournir et a intégrer dans
le CRM (Hello Asso) pour
futures communication
ePrésentation de
I'entreprise

elLOgo

ePaiement de I'adhésion
eFacture
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Communication initiale

eCommunication avec
vérification croisée de la
com

eCommunication de ASC
sur:

olLinkedin

oSite Internet
eCommunication du
partenaire sur les
supports de son choix
(linkedin recommandé)
eRelais des
communications ASC
fortement conseillée
mais pas obligatoire

Services

Choix Mise en avant

eLe partenaire a acces au
calendrier des
évenements sur le site
internet de 'association
¢9 semaines avant
I'évenement, les mises
en avant sont finalisées

remium Professionnel

Mise en avant

elLe courrier de demande
d’inscription indique le
partenariat

eDemande d’inscription
envoyée 2 mois avant
aux adhérents par mail
eInscription diffusée sur
le site internet de ASC
eInscription diffusée sur
le site linkedin de ASC
eRelance toutes les 2
semaines

ePrésence du partenaire
a I’événement
ePrésentation du
partenariat pdt
I’événement

eUne brochure a
remettre aux adhérents
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