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Diplôme d’Acheteur Professionnel 

Les différentes stratégies des achats 
et rédiger un cahier des charges fonctionnel

Module de 2 jours 13 et 26/04/2024

Objectifs
• Identifier dans son entreprise les étapes-clés

du processus achat et la classification des besoins;

• Identifier les risques et les contraintes de chaque
famille d’achats;

• Fixer sa stratégie pour chaque famille d’achats.

• Appliquer l’analyse de la valeur fonctionnelle
pour un achat dans son entreprise;

• Maîtriser les éléments clés d’un cahier de charges;

Contenu
• Les étapes du processus d’achat: de l’émergence

du besoin à la clôture de la commande;

• L’acheteur: gestionnaire du portefeuille
«fournisseurs» et de la valeur ajoutée externe
à l’entreprise;

• Objectifs et enjeux de la classification des achats;

• Classification en fonction de l’analyse des risques
liés aux achats;

• Approche des contraintes des achats
dans son entreprise;

• Stratégie d’entreprise et stratégies de l’acheteur
professionnel.

• Les avantages de l’analyse de la valeur fonctionnelle;

• Les leviers de la création de valeur;

• Rédiger un cahier de charges;

Formateurs

Paulo 
Ferreira

Albert 
Puttaert

Michel 
Bastick
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Conditions d’inscription

Pour les membres ABCAL, AGORIA et LOGISTICS in WALLONIA:
950 € Hors TVA pour le module (2 jours)

Pour les non-membres:
1100 € Hors TVA pour le module (2 jours)

Ces prix incluent le module de formation, l’accès et l’utilisation de 
la plateforme d’e-learning et le matériel didactique.

La facture sera émise dès réception du bulletin d’inscription.

Les annulations ou empêchements aux modules individuels 
doivent être communiqués par écrit une semaine avant la date du 
module concerné. Une indemnité équivalente à 10% du montant 
de votre inscription vous sera retenue. Passé ce délai, la totalité du 
droit d’inscription restera due.

Les organisateurs se réservent le droit d’annuler certains modules 
si le nombre de participants est insuffisant.

Inscription sur www.abcal.org

Pour les cours en présentiel:

La formation se donne de 9h00 à 16h00. 
Lieu: Ferme de Willambroux – 14 Chaussée De 
Mons, 1400 Nivelles

Plus de renseignements?

Contenu, conditions et admission:
Tiffany Lheureux, Coordinatrice du programme 
0497/41.48.29 
tiffanylheureux12@gmail.com

Administration et logistique:
Kathrin Arets
6, rue Louis De Geer – B-1348 Louvain-la-Neuve 
Gsm: 0476/36 36 17 | E-mail: info@abcal.org

Les différentes stratégies des achats et rédiger un cahier des charges fonctionnel 

Formateurs | Informations pratiques

Michel Bastick
Après son Service National à la sortie de l’École des Mines de Paris, Michel Bastick a obtenu un Master 
à l’université de Berkeley, débutant sa carrière en ingénierie en Californie. Revenu en France en 1981, 
il a occupé divers postes au sein du Groupe Terre Armée, puis rejoint Spie Batignolles en 1998 en tant 
que Directeur Stratégie et Marketing. En 2003, chez Arcadis France, il a créé le département ferroviaire 
et développé les activités bâtiment et industrie. En 2010, il devient Directeur général adjoint Stratégie 
& Développement chez le Groupe Egis, marquant son passage par des initiatives telles que la création 
d’Egis Airport Operation. Sous sa direction, cette branche est devenue la plus rentable du groupe, géné-
rant des innovations et de nouvelles activités significatives.

Paulo Ferreira
Diplômé de l’ICHEC en Économie Apliquée et management.
Consultant en quatre piliers stratégiques «People, Process, Products & Partnership», expérience de 
plus de 25 ans en achats analytiques et stratégiques au niveau mondial dans le secteur automobile et 
équipements médicaux. Direction d’équipes achats multidisciplinaires et multiculturelles en Belgique, 
Allemagne, USA, Canada, Chine, Inde et Brésil. Expertise en achats stratégiques, projet, composants 
industriels, contractualisation et contraintes normatives et réglementaires. Pionnier du «reshoring/
nearshoring»  et ambassadeur de la RSE dans les relations commerciales.

Albert Puttaert
Ingénieur civil, Sciences appliquées (Université de Liège)

Conseil en Value Management - Administrateur AVD: opportunité de promouvoir au niveau belge  
et européen les méthodes de création de valeur comme l’analyse fonctionnelle et l’analyse de la valeur. 
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